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Helgeland-produsenter mistet

medlemsfordeler | Nortura

BRONN@YSUND: Produsenter pa
Helgeland som velger & levere
deler av sin besetning til det
nye samvirkeslakteriet, har
fatt beskjed fra Nortura om at
de mister sine medlemsforde-
ler i kjpttsamvirket. Det dreier
seg bl.a. om nedslakt, livdyr-
formidling og radgivning.
Dette har skapt sterke reak-
sjoner blant mange produsen-
ter og Konkurransetilsynet
har blitt koblet pd saken.

AV PER A. SLEIPNES

En av produsentene som har reagert skarpt pa
Norturas opptreden som markedsregulator er
Ola-Jgrn Tilrem. Han har i mer enn 30 &r veert
trofast mot kjgttsamvirket, men gnsket & forsg-
ke det nye samvirkeslakteriet som ble etablert
pé tuftene av det tidligere Nortura-slakteriet i
Brgnngysund. Blant annet p& grunn av bedre
priser. Men Tilrem var ikke i utgangspunktet
innstilt pa & kutte bandene til kjgttsamvirket.

Avkrevd svar

— Etter & ha foretatt to leveranser til Helgeland
Samvirkeslakteri, ble jeg i januar ringt opp av
tilfgrselsleder ved Norturas avdeling Bjerka og
avkrevd svar p& hvor jeg ville levere mine
slaktedyr i fremtiden. Jeg ble konfrontert med
Norturas vedtekter som krever at jeg leverer
hele min produksjon til dem. Mitt svar var at
hvis jeg sto overfor et valg om alt eller ingen-
ting, sé ville jeg velge & forlate Nortura, sier Tilrem.

— Hva skjedde s&?

— Dagen etter mottok jeg et brev som bekref-
ter samtalen og som orienterer meg om diverse
konsekvenser mitt valg hadde utlgst. Blant
annet at jeg var registrert som passiv medlem
og hadde mistet medlemsfordeler. | den neer-
meste tiden etterpa ble jeg gjort kjent med at
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SKYVER BORT: — Ved a utsette bgnder som prover et annet alternativ for forfgyninger, sé skyver i

praksis Nortura bort potensielle produsenter, mener bonde Ola-Jgrn Tilrem pa Helgeland. <o oo e

alle andre som hadde levert til Norturas konkur-
rent i omrade, ogsé hadde fatt likelydende brev.
En slik praksis star i kontrast til Norturas rolle
som markedsregulator og hvordan slike utfor-
dringer mgtes av Nortura ellers i landet. Vi er i
s& mate blitt gjenstand for forskjellsbehandling.

Forskjellsbehandling
— Og denne behandlingen mente du konkurran-
semyndighetene burde reagere pa?

— Ja, ved & signalisere at bgnder mister sine
medlemsfordeler ved & prove et annet alternati-
ver, skyver i praksis Nortura bort potensielle
produsenter. | Nortura er det alt eller ingenting.
For meg er dette uforstdelig. Det er forskjells-
behandling i reaksjonsform i forhold til leveran-
dorer som leverer til konkurrenter i vart omréde
kontra resten av Nortura. Praksisen ved Bjerka

er etter min mening konkurransevridende. Der-
for valgte jeg & koble pa Konkurransetilsynet.
Na fikk jeg ikke geher her, men for meg og
mange med meg er dette snakk om prinsipper.
Ved & sende ut slike brev til produsenter, under-
slar i praksis Nortura at de har mottaksplikt.
Dette ma igjen sees pa som en utilbgrlig utnyt-
telse av en dominerende stilling, sier Tilrem.,

2800 tonn
— Hvordan forholdt Konkurransetilsynet seg til
din anmodning om & gripe inn overfor Nortura?
— Konkurransetilsynet gjorde en telefonhen-
vendelse til meg og deretter til Nortura og med
basis i denne ble min anmodning avslatt. Det
jeg ensker er at spillereglene blir fulgt. | for-
malsparagrafen star det tydelig at markeds-
regulator har informasjonsplikt og skal tilstrebe



— Neppe etablering av mange sma slakter

— Jeg tviler sterkt pé at etableringen av et privat slakteri pa Helgeland markerer starten pa en bglge av
slike etableringer i Norge. Trykket var faktisk stgrre for 15-20 &r siden, sier Reidar Almas, seniorradgiver

i Norsk senter for bygdeforskning.

Men samtidig understreker han at Nortura ikke
har monopol p& samvirketanken.

— Nar samvirket blir for stort og dominerende,
dannes det gjerne et bakrom av mindre bedrifter,
béde samvirkeforetak og private. Problemet i dag
er at det er sveert lite & tjene pa slakting. | Dan-
mark diskuterer man faktisk & sende dyra til

konkurransengytralitet. Jeg oppfatter ikke det
som her har skjedd som utgvelse av konkurran-
sengytralitet, sier Tilrem.

Sammen med rundt 230 andre produsenter i
regionen, har han sgrget for at Helgeland Sam-
virkeslakteri har fatt en strdlende start. | &r vil
slakteriet oppna en tonnasje pa om lag 2800
tonn og denne kan fordobles. Kapasiteten er
nemlig pa 6500 tonn og nar kjpttsamvirket i
disse dager legger ned sitt slakteri i Namsos er
det ventet mange nye leverandgrer. Rundt 170
produsenter har til nd skutt inn penger i Helge-

tyske slakteri pd grunn av billigere arbeidskraft.
Nar danskene — med sine stordriftsfordeler — ikke
Klarer & oppna tilfredsstillende lgnnsomhet, hvor-
dan skal vi i Norge Klare det, sper Reidar Almas.

— Er reaksjonen blant bonder p& Helgeland
og Oppdal en konsekvens av at Nortura har gatt
for langt i sin Strukturiver?

land Samvirkeslakteri og av en investering pa
ca. 23 millioner kroner er, s& mye som syv mil-
lioner kroner finansiert ved hjelp av disse inn-
skuddene.

16 millioner i 1an

— Dette gir oss god finansiell frinet, ettersom
gjelden er relativt liten. 16 millioner kroner i 1an,
ma sies & vaere lite nar vi snakker om et hyper-
moderne slakteri med gode avsetningskanaler
for slaktet, sier styremedlem Tore Holm i Helge-
land Samvirkeslakteri BA. Han opplyser at til-

Purac har utviklet Purasal Opti.Form som hemmer veksten av patogener og
kontrollerer spesielt Listeria-bakterien. Produktet gker holdbarheten p3 kjott-
og fierfeprodukter og forhindrer veeskeslipp i pakningen. Purasal Opti.Form
er et unikt produkt basert pa naturlig laktat og har en ren smaksprofil.

@Oker matsikkerheten
Motvirker bakterievekst
Forlenger holdbarheten

— Norturas strukturendringer er et resultat av
dagens gkonomiske realiteter i denne naeringa, og
det tror jeg de fleste eierne er fullt ut klar over. Til
syvende og sist er det utbetalingsprisen som teller.
Jeg kan derfor vanskelig tenke meg at det private
slakteriet pa Helgeland markerer starten pé eta-
blering av mange sma slakteri i Norge, sier Almés.

forslene gker uke for uke og at produsenten for
to kroner mer for storfe ved leverenser til det
nye slakteriet kontra leveranser til Bjerka. For
gris er merprisen 70 gre pr. kilo, mens Helge-
land Samvirkeslakteri betaler 22 kroner mer
pr. smégris enn konkurrenten. For sau og lam er
merprisen en kroner pr. kilo.

— Vi har dessuten hgyere grense hva sterrel-
se angar pa dyrene angar. Vi tar for eksempel,
imot storfeslakt pa opp mot 450 kilo, mens
Bjerka setter grense ved 375 kilo. Det samme
er tilfele for gris, sier Holm.
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